                             总结
不知不觉三个月也，就这样过去了，真的挺快的，都来太极三个月了，学习了已经三个月了。

第三个月开始，如果说按照学习的流程的话，我也对周边的坏境熟悉了一下，了解了周边的坏境，相对来说可能各个药房都有自己销售不同的销售方法吧，有时候别的药房也会做一些对自己销售有帮助的活动吧，这时候就有竞争的压力，一些顾客也总会说一切对于我们不利的话，可是我们也就只能忍忍就过了，现在呢慢慢我也学会怎样很快的处理邮件，对邮件里的什么调价的啊什么的都会及时的就弄了。
慢慢的晨会当中我也会阐述昨天所销售的啊，然后昨天的一切情况啊，有时候一时急的时候也会不知道怎样的零售退货，不过后来慢慢的回顾慢慢的熟悉这个也都会了，后来也学习了怎样书写pop不过有时候看样本才会知道怎样写嘿嘿。

来了三个月了，也对货品的货架基本上熟悉了，只是有时候慌张的时候就忘了，不过后来也慢慢重新熟悉了一下，现在呢基本上也差不多了，有些名字特别长特别不好记的就会找不到，记得前不久第一次我给别人推出的联合用药他要了当时感觉特别好，就想以后也要就这样给别人用药，当然效果要好，跟着店长啊，还有其他同事嘛，看到他们怎样推药我也会一旁的看着，也会学习怎样如何给别人卖药才有效，慢慢的有些也就学会了一点，不过呀，我还会慢慢学的，我还会努力学习。
    以后我还会继续努力的，给自己加油。*.*
