白马寺成功案例
一顾客进店购买中药锁阳，价值0.58元  10g，经过询问，我知晓了他是需要补肾润肠道提气的，经过简单的交流后，我试着给他推荐桑葚，也说了是可以对他身体有好处的，他也就没多犹豫的要了，后来他说他要用泡酒的我又给他推了一瓶康美西洋参，然后给他说了这种泡酒效果很好，然后他也没有过多的迟疑然后也就要了。这时我突然想起了泡酒加枸杞子效果更佳，然后又给他推了一袋枸杞子，然后告诉了他这样活血提气效果会更好一些，然后他顿时就说了句，就见你一直在给我推这样那样的，然后我就说，叔叔这是对你身体的好我也不是说我给你推一些什么，然后他也就没有过多的说什么了。后面边给他拿药边跟他聊了一会，他还说谢谢你啊，我说没事儿啊，这是我应该做的嘛，然后这一笔就成功的销售了出去，销售也做好了，客单价也提高了，顾客对我们的信誉度也有了。
心得体会：

1、 销售要学会联想，关联销售可以成功的提高客单价

2、 要时刻掌握公司开展的活动内容，大力推荐。
3、 一定要掌握产品销售卖点，时时刻刻销售。
