实习总结
在门店上班的时间已经有一段时间了，在这些日子里我实现了从学校到社会的过程，可能是知道我是才毕业的学生，还没有经历过一些社会上的事情，所以门店上的姐姐们对我都是非常的照顾，不仅在工作上指导我，也常常会在生活上的一些琐事上面给我帮助。

来到太极实习的这段时间里，我们经过了许多的有厂家培训，有单品培训，有联合用药的培训，片区也会经常组织每个门店的销售人员进行培训，这些培训都使我获益匪浅，从里面我学习到的不仅仅是药品的知识，还学习到了如何去销售药品，怎样为顾客推荐更适合他们的药品，门店上的姐姐和片长都经常给我说，销售都是行行想通的，不管做什么销售，最主要的是要懂得技巧，多位顾客着想，他们就会认可我们和我们的产品，片长每天都会在微信上面发一些关于药品的知识链接，这也是我的一个学习的平台，从每日一题每日一课上面我了解到了许多的药品相关知识和一些小技巧。

我现在已经可以为顾客们配一些简单的感冒药和牙痛的药了，跟刚从学校出来的那段时间相比，进步了许多，但是我知道如果我想要做一名优秀的药店销售人员，自己的这些浅薄的知识还是远远不够的，还要更加强强化才行，所以我也没有在觉得自己有了进步之后骄傲，太极药房是一个很好的学习平台，我也很感谢太极的领导给了我这个可以来这里学习的机会。
                                         都江堰重庆路店
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