	太极大药房    东北  片区  双林  店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	夏季狂欢节活动

	门店ID*
	355

	活动时间 *
	 2014  年 8月 23日 至 8 月 24日 共计 2  天

	主线活动形式 *
（买赠/买送）
	刮刮乐翻天，购物送好礼

	促销费用 *
	

	销售情况*

时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
前15天同时间段
（8月8 日至8月22  日）
11524.97

58.5
197
3902.4

33.86%

本次活动时间段
21891.09
78.18
280
7771.82
35.5%

环比增幅
89.94%

33.64%%

42.13%

99.15%

1.64%

环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

太极钙

10
483.76
887%

阿奇霉素

6

162

0

熊胆

21

204
650%

藿香

9

117
0


	现场情况 *

	客流量

280

客单价

78.18

促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

42.13%

客单价增幅

33.64%

突出亮点

1、DM单发放覆盖率高，短信很好

2、提前邀请厂家，活动现场厂家较多，增加活动气氛。

3、给忠实顾客打电话，有少数顾客到店
良（中医义诊没有提前做好宣传，未达到很好的效果。）
问题及意见

活动物资配送在活动前一天才到门店，配送较晚，我们都是自己在周四到仓库把DM单拿回来，组织发放。
会员消费不能积分，部分顾客有意见。

客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%


	合作厂家销售情况 

	厂家：香丹清，气血和，锌钙特

品种

数量

销售金额

环比增幅

曹清华

3

1404
1404%

绞股蓝（万禾）

10

800
900%

云南白药

651.1

166%

旗人常通茶

5

199

199%

剩余赠品如何处理 *剩余赠品：医药箱3个，苏泊尔1套，电热水壶3个，收纳箱4个，油5瓶，榨菜40袋，菊花66袋,抽纸2提。



（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人：段文秀                          填报日期： 2014.8.27
