       崔家店销售成功案例
8月17号，快到中午了，进来一位阿姨，她说她需要一瓶辅酶Q10，我接待了她，在处方柜给她拿了一瓶，带领她到收银台付款的时候，我喊住阿姨：“阿姨，你看一下我们这个赶黄草嘛，最近在搞活动。”阿姨就顺便搭了一句腔：“治啥子的嘛？”我看她有兴趣了解，就赶紧回答她是解酒保肝的，预防、治疗肝病，降低酒精对肝脏的损害，还可以减轻宿醉的不适感。阿姨听了之后觉得比较适合她爱人服用，于是就问我价格，我告诉阿姨赶黄草118元一盒，阿姨说好贵额。我立即告诉阿姨买一盒可以赠送一盒5袋装，今天是会员日，还可以给你打9.5折，算下来才112.1一盒，这样就比较划算了。阿姨这个时候还是有点纠结和犹豫，她就给他爱人打了个电话，问需不需要。电话里，他爱人可能说的是买吧，最后阿姨就把赶黄草买了，付款的时候在收银台顺手拿了一袋夏桑菊颗粒。这个单子最后成交额是140.12元。
以上案例主要体现的就是好的陈列占据优势，收银台附近的陈列占据黄金位置，一定要好好利用，这样就可以提高我们的客单价，抓住销售机会，才能更快的完成任务。
