          崔家店销售失败案例
某日，一位美女进店买调经的药，于是我就带她去看，拿了一盒美美给她看。她说她每次月经只有三天，且量少，想要调理一下月经，怕月经不正常，以后影响生育。她一边看美美，我一边给她介绍。美美是千年古方，中成药调经的，里面当归红花，活血补血效果好，颗粒剂型，吸收也好。说了这么多，美女说要再看看，也没说为什么就是不需要美美，她拿着乌鸡白凤丸看了几分钟，说要买两盒，直接拿着就收银台去了。
其实这种类型的顾客是非常有主见的，主观意识里就是觉得乌鸡白凤丸好，我说的越多她越不会购买。
