述 职 报 告
尊敬的公司领导：

我是周佳玉，我于2013年3月开始担任大邑富民店副店长，岁月如梭，迄今已1年半。刚到富民店，我发现中药销售很差，每月中药销售不到3000元。为了提高中药销售，每天下班后，我利用自己学到的中医中药专业知识给员工进行培训，同时积极分析中药的商品结构与库存，不断丰富品种，并且把中药精制袋装饮片的摆放位置移到了收银台前，用中药展台进行陈列，再配上一些美观的POP,爆炸花。经过一系列的努力，现在我们店每月能销售中药13000元左右，与以前相比，翻了4倍多。

独木不能成林，要整体提高门店的销售，光靠中药远远不够。为了全面提高门店销售，我和同事们一直在以下几不断方面努力：
1，做好门店基础工作，为顾客营造一个舒适，愉悦的购物环境。
2，每周对员工进行专业知识培训，提高门店的药学服务能力。

3，不断丰富门店的POP,吸引更多的顾客进店咨询，购买。

4，努力做好每一次门店活动，好的活动不仅可以提升销售，还可以维护老会员。

5，积极响应公司的团购政策，走出门店，进行团购宣传，今年我店团购销售2笔，合计13440元。

在同事们共同的努力下，在公司领导的支持下，大邑富民店今年上半销售833602元，较去年上半年增加28.35%（去年1-7月销售649440元），来客数增加3617人（去年1-7月共11429笔），毛利额增加62346元（去年1-7月毛利193832元）。

乘风破浪会有时，直挂云帆济沧海。我相信，在我的带领下，在公司领导的支持下，我们大邑富民店，一定会越来越好，且更好。
                             大邑富民店  周佳玉

                               2014年8月18日
