各门店2014年1-6月工作总结（店长营销会材料）
第一部分总结
一、1-6月销售数据：（单位：万元）             备注：所有数据统计从1月1日至6月30日
	开店年限
	任务
	销售额
	毛利额
	销售笔数
	客单价
	会员占比

	
	销售额
	毛利额
	13年

	14年

	同比增减
	完成率
	13年

	14年

	同比增减
	完成率
	13年

	14年

	同比
增减
	13年

	14年
 
	同比增减
	13年

	14年
 
	同比增减

	
	369550
	10869
	196257
	344559
	148302
	93%
	63966
	107923
	43957
	99%
	3970
	5710
	1740


	49.43
	60.34
	10.91
	34
	38.7
	4.7


2、 品种销售数据：（单位：万元）
	
集团品种销售额
	TABC销售额
	
中药销售额

	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额

	51964
	81362
	29398
	73072.2
	13535.3
	62288.8
	8898
	12575
	3677


三、集团重点品种销售额：（单位：万元）
	天胶销售额
	美美销售额
	太极钙销售额
	藏药销售额
	熊胆销售额

	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额

	3615
	906.75
	-2708.25
	4534.92
	3273
	-1261.92
	782.96
	5194
	4411.04
	0
	4327.56
	4327.56
	713.45
	988.19
	274.74


	补肾销售额
	藿香销售额

	13年销售额
	14年销售额
	同比增减额
	13年销售额
	14年销售额
	同比增减额

	2389.67
	7549.38
	5159.71
	3337.89
	4511.17
	1173.28




太极水销售额：

4、集团内部各厂家销售额：（单位：万元）
	绵阳药厂
	桐君阁药厂
	中药二厂
	南充药厂

	13年销售额
	14年销售额
	同比增减额
	13年销售额
	14年销售额
	同比增减额
	13年销售额
	14年销售额
	同比增减额
	13年销售额
	14年销售额
	同比增减额

	9572.23
	15288.51
	5716.28
	14315
	15196.62
	881.62
	2631.1
	3792.39
	1161.29
	490.8
	2153.82
	1663.02


5、 门店销售毛利排名前十位品种及金额：（单位：万元）

	品名
	薏辛除湿止痛胶囊(曹清华)

	香丹清牌珂妍胶囊

	补肾益寿胶囊

	葡萄糖酸钙维D2咀嚼片(太极钙)

	氨酚羟考酮片

	藿香正气口服液

	汤臣倍健蛋白质粉

	阿奇霉素片

	清肺止咳丸

	番茄红素软胶囊(太极牌)


	销售额
	15418.59

	8294.51

	7478.08

	5047

	4128.46

	4073.57

	3104.6

	2997.85

	2731.25

	2514


	销售毛利额
	2316.6
	1498
	1639.05
	3862.5
	963.9
	3675
	2035.8
	1695
	1827
	1463




1. 上半年完成率93% 总体说销售完成的比较好，去年的基础上我们销售上升的比较大.，今年主要我们销售上升比较大的原因是我们曹清华盒香丹清给我们创造了2万多的销售，毛利增加了4千左右.单品销售情况和去年同期相比天胶和美美完成的很不好去年的基础上是负数，完成比较好的是太极钙和熊胆含片，上升比较大..
2. 下半年计划是主要单品销售，天胶，美美和熊胆，这三个单品我们销售比较差.多利用收银台一句话提高销售，大家平时多学习，给顾客多沟通维护好关系提高销售。。

3. 下半年抓我们中药销售，破壁和饮片销售，中西搭配，平时多组织大家学习，

4.抓新产品太极水销售，制定销售计划，分班销售

5.做好门店基础管理工作，效期滞销品种做好维护在销售过程中提早销售做好搭配销售，减少损失提高销售
