大邑富民店2014年上半年销售总结及下半年工作计划

大邑富民店2014年上半年总销售81.36万，总毛利：22.07万，销售同比增长30.19%，毛利同比增长33.16，集团品种销售15.29万，TABC类品种销售25.43万，天胶销售1.46万，中药销售7.03万，中药同比增长174%，完成团购销售2笔，共13440元。

大邑富民店在2014年下半年计划做好以下10项工作：

1， 分析门店商品结构与商品库存，根据消费者的需求，积极备货，门店商品品种数力争达到2300个以上。
2， 维护老会员，开发新会员，不断新增和完善门店重点会员档案。每人每月开发有效会员10名以上（共5人）。

3， 不断完善门店的POP宣传，好的POP贴在橱窗上，可以吸引路过的行人进店。（我们的目标是：让过客成为顾客，让顾客成为我们的“铁杆粉丝”。）
4， 做好藏药的销售工作，任务下发到每天（每人每天至少一盒藏药）。门店每月至少销售4000元。销售方法是：首推，首推，还是首推。

5， 抓好单品销售，在今年冬季，把天胶作为重中之重，力争最后的三个月，每月销售天胶10盒以上。

6， 一如既往的做好中药专业知识培训。把如何成药搭配袋装中药销售，中药之间简单配伍销售作为培训的重点。
7， 提高大保健品的销售占比，力争达到15%，从而提高门店的毛利率。

8， 做好8月23日，24日的“狂欢节”活动，力争两天销售20000元以上。在10月和12月申请各做一次单店活动，力争增长40%以上。
9， 分析门店销售，尽量让销售前十位的品种是那些毛利较高的品种，从而提高门店运营能力。
10，争取今年再联系一笔团购，销售额在5000元以上。

我们大邑富民店全体员工在2014年下半年会将压力化为动力，团结奋进，力争完成公司下达的各项销售指标。
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