大邑安仁千禧店2014年上半年工作总结

2014年上半年我店销售53.96万元，任务完成率97.2%，其中，毛利率31.1%，较2013年有较大提高。在下半年销售工作中，我店继续努力，争取抓好以下工作：
1.抓住进店的每一位顾客，搭配销售，提高客单价，降低裸卖率。

2、努力提高销售，还是可以继续采用买赠活动，根据实际情况，不同的顾客及消费金额赠送不同的小礼品。
 3、逢场天早晨继续在药店门口为顾客免费测量血压、血糖（收试纸成本价），以吸引更多的顾客进店。另外，多宣传保健意识，凡是来测血压和测血糖的顾客及进店的每一位顾客，都要宣传相应疾病的保健品。
4、门店员工要有明确的目标，每天每个班次每个人的销售任务及重点品种销售任务要具体落实到人头，每周、每月进行销售排行榜评比，做到奖罚分明。。

5、继续抓好门店基础工作，比如门店货位、货架卫生、店内外卫生死角等等，要督促店员认真完成，争取下半年门店基础工作努力达到公司要求。

6、抓好门店员工的培训工作，尤其是重点品种销售卖点、中药品种卖点及基础的中药理论知识。
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