                   2014年新乐中街下半年措施
一：7.8.9月计划完成销售51.3万，毛利计划16.9万

7月单月销售：16.9万。完成率：98.8%，7月1日到8月14日完成23.4万 完成率：91.2%

每天计划销售5700元，目前进度是5200元，这段时间销售有所下降受公司总部调整品种的影响，部分老顾客想要买的品种都出现不同程度的缺货断货，如蒲地兰口服液顾客接连几次没买到，虽然现在刚来货了，金双歧缺了将近一个月的货，老顾客也跑到对门去了，他们比我们卖的便宜才21.5这样直接导致有部分顾客以后买药以他们那边为主了，奥太灵顾客来了很多次没有，连代替的品种也没有（对门的有两个这类似的产品宝光生产的和成都哪个厂家生产的我们则无一个），安儿宁这些品种我们店是不赞成不卖的，哈药葡萄糖酸钙口服液也是不购进，我们有个顾客每次都要买几十盒，对门的价格：蒲地兰：25 我们：27.4 奥太灵：55  我们59.8 金双歧：21.5 我们：23.5  葡萄糖酸钙：16.5 我们19.8 安儿宁：23.5 我们29.有时候不是顾客要选择他们，是我们自己缺货或是不跟进货品导致顾客流失。
二：活动方面：我们计划第四季度做一次广场活动。我们自己做策划到时候上报给公司。拉动当月的销售。

三：人员方面：本店实习生店长跟进培养进度，在九大单品方面让员工多学习，多总结，我们美美销售有了一些进步，但还远远不够，我们准备加大再妇科病方面对美美的联系销售，确保全员都能灵活运用，
四：品种方面：我们希望像安儿宁，奥太灵，新络那这些品种可以保留，中药配方方面：如公司无精致袋装品种，我们也考虑上散装中药，但能否为我们装空调，因为我们对门商场要投入使用，也考虑到对门健之佳从开业就有空调，为了竞争也为了中药的保存，也为了以后为更多顾客留下好的印象，我们希望能换好点的货架，同时也考虑装空调，等对门开业了本店绝对是A类店的希望，生意会更上一层楼

