府城店下半年工作计划

府城店预计下班年销售140万元，平均每天销售6500元，毛利完成4.76万元，毛利率34%。

为完成下半年计划任务，我们主要几方面完成：

门店活动上，下半年计划开展门店大型活动2场，预计完成销售7万元。

人员方面，继续对门店新进实习生的考核，帮助一名非药学专业毕业实习生专业知识的学习，争取在10份能够达到对呼吸系统、胃肠、清热、维生素矿物类等品种的对症拿药。通过门店师带徒的方式门店两名实习生可以尽快独立独挡一面。

按照公司新品种目录，根据门店情况补充品种目录。

会员方面，在维护门店老会员的同时挖掘门店潜在会员，增加门店会员占比，加强顾客对门店的忠实度。

