                     上半年总结
    这半年的工作，在各位领导的支持下和本店员工的努力下，较好的完成了上半年的任务。半年来，在公司的指导下，门店面貌及员工精神面貌都有很大的改善，有效的提高工作效率，较好的达成了工作目标。现将2014年上半年工作总结如下:

	销售额
	     毛利额

	13年
	14年
	同比增减
	完成率
	13年
	14年
	同比增减
	完成率

	36.1
	58.6
	22.5
	99.8%
	10.6
	17.3
	6.7
	86.6%


一、1-6月销售数据：

相比13年上半年销售笔数、客单价、会员占比增长明显。毛利低的原因是员工自身产品知识方面缺乏，联合销售差。
二、品种销售数据： 

	
集团品种销售额
	TABC销售额
	
中药销售额

	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额
	13年
	14年
	同比增减额

	7.5
	11.93
	4.43
	11.2
	21
	9.8
	3.98
	6.3
	2.32


从上述销售数据看，TABC销售增长明显。

三、集团重点品种销售数据：集团7大品种增长额明显，但是美美这个品种有所下滑。美美下滑原因：1.重视程度下降2 .季节原因3.天胶的销售对其有一定的影响
四、集团内部品种销售：桐君阁、中药二厂、南充药厂产品相较于13年上半年增长不明显，绵阳产品销售有所下滑。绵阳产品销售下降原因：1.绵阳产品普遍涨价2.绵阳产品个别畅销产品不间断缺货3.绵阳产品毛利偏低

五、门店销售毛利前十名品种及金额：

	品名
	天胶
	太极钙
	复方熊胆含片
	液体牡蛎钙
	阿奇霉素片
	金毓婷
	太极钙
	赶黄草
	头孢克妩胶囊
	归芪生血颗粒

	销售额
	1.98
	0.92
	0.43
	0.48
	0.4
	0.37
	0.26
	0.3
	0.23
	0.25

	销售毛利额
	0.89
	0.34
	0.34
	0.26
	0.22
	0.21
	0.2
	0.18
	0.17
	0.15


前10位中有5种是重点品种，占比偏少。

   综合以上数据，销售中还存在许多不足，例如：美美销售下滑、绵阳产品销售不理想、8大重点品种没有全部实现毛利与销售额的双增长等等。

   六、下半年目标：1.将上半年存在的问题列为下半年的工作重点，作为下半年销售增长的突破口 ，加强相关产品的培训，提高店员的销售意识。2.保持上半年的增长趋势，再接再厉，下半年继续创造辉煌。3.太极天胶将作为下半年毛利增长的重点。

   以上，是我2014年上半年的工作总结及计划，我相信的公司各位领导指导下和店员的通力合作下，我们土龙路店将继续创造辉煌。

                                                      总结人：张春花

