	太极大药房    新津  片区    新津外西街  店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	单店活动

	门店ID*
	574

	活动时间 *
	 2014  年 7  月  19 日 至 8月 月 20  日 共计2天

	主线活动形式 *
（买赠/买送）
	全场满38元送肥皂一块，买满68元送洗洁精一瓶，买满98元送洗衣粉一包，买满128元送抽纸一提

	促销费用 *
	262.5元

	销售情况*
时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
上个周同时间段
（ 8 月  12日 日至      8月13月   日）
2043.23
63.9
32
647.7
31.7
本次活动时间段
4003.11
61.6
65
1289
32.2
环比增幅
95.9%
-3.6%
103.1%
99%
1.58%
环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

天胶

0盒
0元
0%
太极钙

0盒
0元
0%
美美

0盒
0元
-100%
补肾

0盒
0元
-100%


	现场情况 *

	客流量

65人
客单价

61.6元
促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

33人
客单价增幅

-2.3元
突出亮点

把赠品摆放在桌上，吸引顾客需求，另外桐君阁系列颗粒任意三袋8.5折，让许多人得到优惠。
1，桐君阁系列颗粒，夏季常备品，得到了很好的效果，2，相对于非集团品种搞买赠活动好，3，集团品种销售差。
问题及意见

普遍存在价格昂贵，建议再做活动期间加大优惠政策。
客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%
103.13%

	合作厂家销售情况 

	厂家：桐君阁系列颗粒
品种

数量

销售金额

环比增幅

夏桑菊颗粒
6袋
91.8
100%
复方板蓝根颗粒
2袋
25.5
49.1%
剩余赠品如何处理 *
继续施行买满38元送肥皂，68元送洗洁精一瓶，98元送洗衣粉一袋，128元送抽纸一袋
直到送完为止。


（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人张杰：                             填报日期：2014年8月13日 

