大邑富民路店2014年6月销售总结及7月工作计划
一，6月销售总结

总销售：114434.32元；完成率83%；来客数:1963人，日均来客：65.5人；毛利：33580.26元，毛利率：29.34%；中药销售12012元，总比：10.49%；大保健品：8700元，总比：7.61%；新增会员：35张；成功完成团购1笔，6720元。
二，二季度九大单品销售总结
天胶销售2912元，完成率34.8%；补肾:4064元，完成率：101.8%；美美：2208元，完成率90%；藏药：7913元，完成率：178%；太极钙：2058元，完成率：32.6%；
九大单品总完成率：72.1%。
三，门店广场活动总结

   6月21日，22日两天，共销售17450元，日均8725元，日均毛利率30.7%；销售增长率129.60%。

   成功的地方：1，店外POP宣传到位，吸引了一些过客。

               2，门店外进行测血压，血糖，中医养生咨询等，吸引了人气，又有助于大保健品，中药的销售。

               3，香丹清厂家的支持，销售3盒。（主要是店外陈列，比较吸引人）。

               4，活动前一天下午，在周围小区贴了活动POP。

不足的地方：1，公司联系了1家厂家，并且没有来。

            2，宣传物料不足，喷绘，海报，给顾客发短信这些都没有。

            3，部分活动的货不足。

            4，赠品不够，第2店下午就送完了。

四，7月工作计划

1， 抓好9大单品的销售，每天分任务，每周总结。

2， 做好中山中智的活动，多宣传，多总结销售技巧，多学习产品知识，每周培训一次。

3， 抓好请货与品类管理（公司到货率太低了）。

4， 做好桐君阁厂家的中药销售活动。
五，需要解决的问题

1， 来货率太低，货品不能满足销售需求。

2， 最近好多品种都在涨价，顾客反映太极的药太贵。
