              太极水成功案例        

一个顾客进店来买胃药说他有点烧心，，打隔和不消化胸焖，我们听了他说的情况后，给他说了原因就给他拿了和奥镁啦唑片+丽珠得乐颗粒+沉香化气片，最后叫他多喝苏打水或更好的软性水，他问啥子水好些，我们就拿太极水给他看并介绍太极水的优点后，他看了后就买了。
             太极水成功案例 

 你好：：“请问需要哪方面的药物”。拿一支乳膏擦手痒得很还有水疱，看看顾客手的状况，是不是流汗有点多哦，以上车是不是喜欢睡觉，等等。顾客说就是，你说的我都有点症状。“你是酸性体质，你平时吃点碱性食物，也可以喝太极水，天天喝调节身体健康平衡，等等，顾客听完介绍，“这小妹儿说的对，拿1瓶”


失败案例 (一）      

有一天中午有位客人把我们这里看成超市了进来买水，问我们有不有矿泉水，我们说我们有太极水，他边看边问：这个水那点好？我们说它是天然软性水，高山上的矿泉水弱减性。偏硅酸口感好，这种水喝了不象其他碳酸饮料会有很多危害。他说听起来还可以，就是觉得价格太贵了，要是打折就买几瓶，当天不是会员日我们没权宜打折 ，结果就泡汤了。
                            失败案例 (二） 

有位买药的顾客，看见我们太极水的广告，我们把太极水给顾客看，说：“口感好，天然活性水，调和阴阳；是彭水县长寿村老龙洞地下奥陶系统灰岩伏流水，符合世界卫生组织who规定的健康水标准，等等。。。。”顾客说拿五瓶试试口感，好喝在来买.。你好：总共60元，12元一瓶。“什么，12元一瓶？这么贵，向门走去，边走边说才310ml，比苏打水贵2倍多，分量又少，等等。。。。。。

