营运部发〔2014〕145号                  签发人：蒋玮   

           “夏季狂欢节”之一步曲----

           汤臣倍健“健康快车，健康行”活动方案

活动时间：2014年7月26日~  8月4日（共10天）
活动门店：邛崃中心店、金带街店、大邑内蒙古店、光华村街、十二桥
活动主题：健康快车，健康行--免费检测回馈您
活动内容：

                   第一部分 ——  保健品活动

汤臣倍健系列享受3重优惠（“1”九折+“1”30粒+“1”刮刮卡）：1件 9折，折后赠1瓶（30粒），再送刮刮奖1张；2件8.5折，折后赠2瓶（30粒），再送刮刮奖2张，以此类推。
汤臣倍健的“健康快车”将在活动期间开往门店，进行现场检测等···
自然之宝系列、千林系列：9折优惠。（不再参与其它活动）
第二部分 —— 成药、中药（饮片、袋装）活动

满58元赠刮刮卡1张，满116元赠刮刮卡2张，满174元赠刮刮卡3张，最高可赠3张（百分之百中奖）。

5个店共预计500张刮刮卡：特等奖10张，一等奖30张，二等奖60张，三等奖400张。

各店活动时间及礼品分配清单：

	门店
	活动时间
	特等奖
	一等奖
	二等奖
	三等奖
	合计

数量

	
	
	（夏）凉被
	菜籽油2.5L
	卷纸1提
	5元代金券
	

	邛崃中心店
	7.26--7.27
	2
	6
	12
	80
	100

	金带街
	7.28--7.29
	2
	6
	12
	80
	100

	内蒙古
	7.30--7.31
	2
	6
	12
	80
	100

	光华村
	8.1--8.2
	2
	6
	12
	80
	100

	十二桥
	8.3--8.4
	2
	6
	12
	80
	100

	合计：
	10
	30
	60
	400
	500


公司将于下周把活动物资（凉被、油、纸、5元代金券、刮刮奖、DM单、海报）随货配送至各门店，收到物资后请仔细核对其数量是否与上表一致，如不一致，请立即联系策划科（王四维）。 

4、各店将礼品对应刮刮卡的数量平均分配至每天（50张），这样才能让每天都能刮出各等级的奖品，当天已刮出特等奖、一等奖、二等奖后，应立即公布中奖信息并张贴出来。     

5、代金券的使用：待活动结束后第二天方可使用，可抵扣任意产品（特价、单品除外），不再享受门店其它优惠活动，代金券有效期至8月15日。       

                       第三部分 ——  单品活动

1、单品活动
	ID
	品名
	活动内容
	策略

	115733
	天胶
	（1）买一盒加0.1元得（114221紫云英蜂蜜1瓶）
（2）买一盒加0.1元得（70682菊花1听）          （3）买二盒加0.1元得（128940康美西洋参）     （4）买四盒加0.1元得（128940康美西洋参），并减200元       
	系统设置套包，门店输入套包ID下账

	66828
	太极钙
	市区内：买1瓶加0.1元得1瓶                           市区外：买2瓶加0.1元得1瓶
	系统识别

	120877
	美美（6g*15袋）
	买一盒加0.1元得二盒(6袋装)；赠品赠完后执行，买一盒加0.1元得一盒（9袋装）；买二盒加0.2元得三盒。
	系统识别（各门店在6袋装赠品送完后电话通知活动策划科黄丽启动买赠9袋装的活动策略。）

	69234
	美美（6g*6袋）
	买七盒加1元得八盒
	系统识别，门店赠完为止

	21580
	补肾
	（1）买一（大盒）加0.1元得一瓶（24粒装）；
（2）买四（大盒）另有惊喜（手推车一个）
	赠品由厂家配送，门店手工赠送赠品

	藏药系列
	具体品种清单见附表1
	系统识别

	1466
	熊胆舒喉片
	买3省1
	系统设置买3省1，门店下账输3盒

	23896
	万艾可
	买10粒加1元得1盒（1粒装）
	系统识别


2、特价—— 5元商品 （限购2盒/人）

	ID
	品名
	规格
	产地
	零售价
	特价

	763
	小儿氨酚黄那敏颗粒
	2gx12袋
	哈药六厂
	8.9
	5

	23352
	妇炎洁洗液
	380ml
	江西康美
	10.5
	5

	832
	复方醋酸地塞米松乳膏(皮炎平软膏)
	20g
	华润三九
	7.56
	5

	1637
	感冒灵颗粒
	10gx9袋
	华润三九
	8.98
	5

	260
	!复方氨酚烷胺片(感康)
	12片
	吉林感康
	10.2
	5

	272
	复方利血平氨苯蝶啶片(0号)
	10片(薄膜衣)
	华润双鹤药业
	7.25
	5

	2015
	酒石酸美托洛尔片(倍他乐克)
	25mgx20片
	阿斯利康
	5.89
	5

	102902
	四季三黄片
	0.36gx12片x2板(薄膜衣片)
	昆明圣火
	9.68
	5


多买多得，更实惠

	ID
	品名
	规格
	厂家
	零售价
	活动
	备注

	14339
	小儿七星茶冲剂
	7gx10袋
	广州王老吉
	16.8
	买1盒加0.2元多1盒
	赠品公司提供10盒/店

	124045
	小儿氨酚黄那敏颗粒(小快克)
	4gx15袋
	浙江亚峰
	16.8
	买1盒加0.2元多1盒
	系统识别

（下2盒）

	124803
	金银花露
	340ml
	湖北宏源
	3.41
	10元4瓶
	系统识别

	35100
	夏桑菊颗粒
	10gx20袋
	重庆桐君阁
	18
	任意2袋

8.8折
	手工折扣

	35102
	复方板蓝根颗粒
	15gx20袋
	重庆桐君阁
	15
	
	

	37803
	板蓝根颗粒
	10gx20袋
	重庆桐君阁
	10.8
	
	

	35101
	玄麦甘桔颗粒
	10gx20袋
	重庆桐君阁
	15.8
	
	

	40744
	石淋通颗粒
	15gx20袋
	重庆桐君阁
	19.8
	
	

	84174
	六味地黄丸
	126丸/瓶(浓缩丸)
	重庆中药二厂
	20.8
	买5盒加1元多1盒
	赠品公司提供10盒/店

	127428
	复方水杨酸甲酯薄荷醇贴剂
	6.5cmx4.2cmx20贴
	久光制药
	45.4
	买2盒加0.2元得1盒（10贴装）
	系统识别

（套包下账）

	126425
	妇炎康片
	0.52gx12片x4板(薄膜衣片)
	云南白药
	22.5
	买2盒加1元多1盒
	系统识别

（下账3盒）

	50185
	黄藤素片
	0.1gx24片
	广西方略
	26
	买1盒加1元多1盒
	系统识别

（下账2盒）

	115436
	伤风停胶囊
	0.35gx10粒x2板
	云南白药(云南希陶绿色)
	13.8
	买1盒加0.2元多1盒
	系统识别

（下账2盒）

	56370
	感冒清热软胶囊
	0.65gx24粒
	石家庄欧意
	19.8
	买1盒加0.2元多1盒
	系统识别

（下账2盒）

	129898
	!奥利司他胶囊(雅塑)
	
	
	
	买2盒，9折，加2元再得2盒
	系统识别

	111523
	左旋肉碱营养片
	1.24gx30片
	美国NATURE'S BOUNTY INC
	179
	买3盒省1盒
	系统识别

	42606
	银杏叶片
	19.2mg:4.8mgx96片(薄膜衣)
	深圳海王药业
	78
	买4盒省1盒
	系统识别

	31356
	!苯磺酸左旋氨氯地平片(施慧达)
	2.5mgx7片x2板
	施慧达(原吉林天风)
	36.2
	买3盒加0.1元多1盒（7粒）
	系统识别


4、公司现有单品活动继续执行。

第四部分 —— 费用预算

	项目名称
	单价
	数量
	合计

	DM单
	0.16
	2500
	400

	海报
	15
	5
	75

	      刮刮奖
	0.7
	500
	350

	     特等奖（凉被）
	90
	10
	900

	  一等奖（油2.5L）
	30
	30
	900

	  二等奖（卷纸）
	20
	60
	1200

	 三等奖（5元代金券）
	0.3
	400
	120

	短信
	0.065
	5000
	325

	合计
	4270元


                       第五部分 —— 活动要求

前期准备：

货品：各门店需提前5-7天确定活动当天到场的厂家名单，以保证有充足时间备货，特别是参与活动的产品及门店销售较好的货品，保证活动期间有足够的货品支撑销售。

培训：各门店店长需提前一天对门店所有员工进行活动内容的培训，保证每一个人都必须清楚明白本次活动的内容，操作细则，更好的做好宣传工作。

物资：各门店需提前2天检查本次活动物资（DM单、海报、赠品）是否到店，清点数量是否一致，如需广场活动物资的门店应提前7天电话告知营运部策划科。

宣传：各门店可提前电话通知老顾客或发放DM单、到社区进行宣传；请各门店筛选出1000名会员的电话于活动前一天发到策划科邮箱，策划科将根据各门店筛选出的会员电话进行短信发放。

每个门店活动期间在店堂内使用中号POP纸手绘活动相关内容。（请参照POP模板书写）下周随后下发。

目标任务：各门店在活动期间预计销售对比上月日均销售增长100%，毛利率不下降3%。

活动现场：

店外：厂家的展台摆放、陈列展示是否整齐、丰满；太阳伞是否撑开；活动宣传是否醒目张贴；DM单的发放是否认真；等...

店内：活动产品的陈列是否醒目突出，POP、爆炸签是否按要求张贴。

是否在活动现场播放统一语音。（下周随后下发）

活动总结：各门店活动结束后3天内将本次总结发送至营运部策划科邮箱。

四川太极大药房连锁有限公司营运部

二O一四年柒月壹拾捌日

主题词： 关于  开展 “健康快车，健康行”  促销活动   方案                                                       
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