成功案例                                                             

   案例1：一个顾客进来准备买碧生源减肥茶，我们就给她推荐说我们现在有一款OTC的减肥药雅塑，吃了不拉肚子，随餐吃又方便，效果很好，他是专门排油减脂的，吃了不用担心反弹，随后顾客问多少钱一盒，我们说257元，顾客开始觉得有点贵，但是经过我们细细的给他解说，加1元还可以换购一盒六粒装，她说那我相信你们给我拿一盒吧。

案例2：顾客进来就说给我拿一盒减肥药，我们就给她推荐了雅塑，他二话不说直接问多少钱就买走了，遇到了个这么直接的顾客


失败案例

   案例1：这位顾客买减肥他比较了很多个产品，无论我们怎么给他说，他始终还是觉得雅塑太贵了，而选择了其它相对于价格要低一点的减肥药。

   案例2：这位顾客呢我们在给他推荐的时候他说他有一个朋友吃了觉得没效果，所以他不想要这一款，他说的价格倒是还能接受，就是怕吃了没效果。
