金丝店失败案例

顾客走进店里，我热情的走上去问：“请问您需要什么呢？”

顾客：“恩，就是我最近感觉比较干。你觉得我应该吃点什么呢？有没有泡水的，我只想要点泡水的。其他的不要。”

我说：“你这种情况呢，你可以拿一点滋阴润燥的，可以减缓你的干燥感。”

顾客：“那是什么呢？”

我拿了一瓶康美西洋参，说：“西洋参，她不仅滋阴润燥，而且还可以补气。”

顾客拿过去，左看看，右看看。

我又说：“这个康美的西洋参是独立包装，服用起来很方便。”

“那你这个多少钱呢？有多少呢？”

“这个呢，是148元，有15袋。”

顾客在那里看了看，说：“你这个太贵了。”

“恩，你看我们这个西洋参呢，是黄金切割的，片片均匀，刚好可以把里面的有效成分泡出来。而且这个又是大品牌。”

“恩，不要。”说完就走了。

这样，这笔单就没有成功。

