新津邓双店销量下滑原因分析
新津邓双店从客流分析数据表中总结出门店仅有销售笔数下滑11笔，其他都成上升趋势。争对这一情况做以下分析：

1. 4月份因郑红艳当片长，门店销售人员只有3个人，人员不足。

2. 早晚顾客较多，而且较集中时间段。

3. 以前4人上班时，不上班的人员因都住在小区里面，吃完晚饭就出来店上无偿帮忙。
