           黄苑东街销售笔数下滑分析

1、由于近期我们人员不稳定有一定影响。4月店员方利调到广东做天胶形象大使，店员张春花生产，导致门店缺乏销售能手一人。
2、我店右侧100米左右年初新开一家私人低价药房，天天88折。

以上这两点是导致我店四月销售笔数下滑的原因。                                                                                                                                     

   为了提高我门店的销售我们决定：
1、平时多做宣传，对顾客更加热情和周到，多与带宝宝来座摇摇的阿姨拉家常，拉拢我们之间的关系，让她们觉得我们太极药房的服务很好，下次有啥需要都愿意来我们这里。

2、做好缺药登记；货到及时通知顾客。 

3、平时在店外搭设桌子，免费测量血压，以此来吸引顾客进店销售。

4、在与顾客的交谈中，挖掘其潜在消费，针对性的向顾客提供其需要的商品，以此满足顾客的需求。

