                 2014年5、6月九大单品考核方案
执行时间

   2014年5月1日-6月30日

活动内容

具体内容见附表一

奖励政策

具体内容见附表一

考核及处罚

具体内容见附表一

补充内容：

天胶积分换礼活动

 （1）活动时间：2014年5月1日-2014年12月31日

 （2）活动范围：公司内所有门店

 （3）活动内容：自顾客首次购买之日起计算，截止2014年12月31日累积购买天胶六盒，即可凭天胶积分卡兑换榨汁机一台。 

 （4）积分换礼操作流程：

  

  




 （5）注意事项：

      A、公司会统一配送积分卡至各门店。各店需向首次购买天胶顾客发放天胶会员卡并提示使用细则。

      B、顾客在我公司所有直营门店购买活动产品均可盖章参与次项活动。（即不是必须在一个门店购买）

      C、门店在积分卡中需准确填写相关内容，避免活动漏洞。

天胶春夏季服用方案及卖点介绍

   具体内容见附件一

要求各片区及门店打印并进行培训。

藏药活动内容

   具体内容见附表二

4、藿香团购竞赛活动方案

  （1）团购竞赛活动时间：2014.5.1-6.30
  （2）活动门店及门店分类：公司所有直营门店，特大型门店（旗舰店）、ABC类门店同级评比。
    （3）产品信息：1846藿香正气口服液10ml*5支、47683藿香正气口服液10ml*10支
（4）团购定义：凡是一次性购买藿香3000元及以上即为团购。单次累计的销售不算团购。（团购客户需留下单位名称、联系人、联系电话并在系统做好团购工作维护）
（5）评选细则：

    A、销售必须符合团购条件。

    B、如仅购买5支装达3000元，毛利率不得低于10%；如仅购买10支装达3000元，毛利率不得低于15%；如两个规格合并购买达3000元整体毛利率不得低于13%。

C、各门店评比分组见公司下发的特大型门店、ABC门店分类。分别取各类门店团购销售数量前3名进行奖励，每组第一名奖励价值500元礼品，第二名奖励价值300元礼品，第三名奖励价值200元礼品。（不足选出三名的门店按实际结果评选；若遇并列排名的情况，取三个月藿香2种规格总销售最高的门店进行奖励。）旗舰店完成二季度销售任务，直接奖励价值500元礼品。

   D、凡一次性销售50件1846藿香正气口服液10ml*5支另外可有10元/件的政策。
注意事项：

     A、实施小组于活动结束后，一周内统计评比出获奖门店、发放礼品。

     B、各片区及门店做好关于藿香正气液的联合用药的培训（见附件1），务必全面了解藿香的功效及拓展用途，尽可能多的介绍藿香作为家庭常备药的多方面功用。

5、藿香联合用药介绍

  （1）胃肠型感冒：感冒药+藿香液

  （2）中暑：夏桑菊+藿香液

  （3）吃火锅必备消火佳品：一清颗粒+藿香液

  （4）胃肠消化不佳，胀气：沉香化气片+藿香液

  （5）小儿腹泻：妈咪爱+藿香液

  （6）湿疹、痱子：外用药+藿香液搽浴

  （7）脚气：时脱扑+藿香液泡脚

  （8）预防空调病：菊花+藿香液

  （9）急性胃肠炎：肠炎宁+藿香液

  （10）晕车：飞赛乐+藿香液

  （11）慢性荨麻疹：十味乳香丸（荨麻疹丸）+氯雷他定+藿香液

  （12）痔疮：外用痔疮药+藿香液外洗

  （13）外阴瘙痒，白带多：妇科外用栓剂+藿香液外洗

6、阿奇霉素联合用药目录

  与指定产品联合用药套包可享受8.8折。

	小类
	ID
	品名
	规格
	单位
	产地

	鼻病用药
	34473
	鼻炎灵片
	0.3gx20片
	盒
	天津同仁堂

	
	1804
	鼻窦炎口服液
	10mlx6支
	盒
	重庆桐君阁

	妇科消炎杀菌药
	126425
	妇炎康片
	0.52gx12片x4板(薄膜衣片)
	盒
	云南白药

	
	49992
	妇炎康片
	0.25gx18片x4板(糖衣)
	盒
	广东德鑫(江门德鑫)

	
	46683
	消糜阴道泡腾片
	2.3gx5片
	盒
	烟台大洋

	呼吸系统感染用药
	58937
	急支颗粒
	4gx12袋
	盒
	涪陵制药厂

	
	117372
	清肺止咳丸
	0.25gx12丸x3板
	盒
	西藏藏医学院

	
	112586
	川贝枇杷糖浆
	150ml
	瓶
	四川南充制药

	
	28273
	咳喘丸
	3g(23粒)x12袋
	盒
	重庆中药二厂

	
	30506
	愈美片(惠菲宣)
	12s
	盒
	惠氏制药

	
	15616
	盐酸氨溴索片)
	30mgx20片
	盒
	上海勃林格殷格翰

	
	43918
	复方甘草口服溶液
	180ml
	瓶
	西南药业

	尿路感染
	92130
	荡涤灵颗粒
	20gx6袋
	盒
	太极绵阳制药

	
	
	石淋通颗粒
	10g*20袋
	袋
	重庆桐君阁

	皮肤软组织感染
	118077
	创面消毒喷雾剂(百多邦)
	70ml
	瓶
	天津史克

	
	69177
	碘伏消毒液
	120ml±5ml(喷雾型)
	瓶
	重庆普康

	
	68467
	复方乙醇消毒液
	120ml±5ml(喷雾型)
	瓶
	重庆普康

	前列腺
	114981
	普乐安片
	120片(薄膜衣)
	瓶
	云南白药

	咽炎
	114711
	咽炎片
	0.25gx15片x2板(糖衣)
	盒
	成都迪康

	
	56449
	清喉利咽颗粒（慢严舒柠）
	5gx18袋（乳糖型）
	盒
	桂龙药业(安徽)


执行要求

1、活动开始后店长对每天每个班次都要进行总结，每个班的员工在开晨会的时候要自报昨天的销售情况和今天的任务，并进行成功经验分享，店长可通过微信上传优秀经验到公司微信分享。

2、片长对每天片区九大单品完成情况在营业结束后进行微信通报，点评。

3、各实施小组在每周、每月进行通报。具体要求见营运部4月17日下发的关于2014年九大单品任务及每周通报。

注意事项

所有销售奖励均按照“谁销售谁受益”的原则，公司每月按照门店实际销售造发奖励，门店店长在收到财务转款3天之内，按奖励金额分发于各个销售人员手中。

太极钙、美美、万艾可的赠品均有公司统一配送，并有赠品账，各门店务必按赠品账收货，并核实配送比率。如有不符按来货差错报送至仓库。补肾赠品由厂家业务员统一配送到店。如需赠品可联系厂家业务员。其余赠品均为门店现有卖品，具体操作见附表一。

营运部已于4月18日将各单品任务下发到店，所有单品任务均仅考核5、6月。

若有个别片区太极钙想做“买二赠一”的活动，请报公文呈报至营运部品管科。
                                                              营运部

                                                         2014年5月4日

顾客购买满积分换礼数量





门店填写积分卡并盖章








顾客到店购买活动产品





公司统一配送积分卡到店





最后一家门店电话向营运部申请积分换礼





门店将积分卡带至品管科





品管部发送礼品至门店





门店通知顾客领取礼品








