新乐中街           店广场活动总结

1、 活动时间： 5月 24 日至 25 日

2、 活动内容：广场活动
主线活动：全场九折，免费测微量元素血压血糖  满28送小礼品  满78送抽纸  满168送高级卷纸
支线活动：曹清华买赠活动   天胶买三送一
          锌钙特8.5折买赠活动    补肾益寿买三送2赠品

          汤臣倍健8.8折  千林自然之宝8.5折

           金银花露十元特价四瓶  麝香祛痛搽剂买赠活动

           善存伊可新买赠活动   蛋白粉买二送一  
            清凉系列板蓝根玄麦夏桑菊买二送一（礼品）

3、 总销售数据：

	活动日期
	总销售
	总笔数
	客单价
	会员消费
	会员笔数

	24号
	15062.8
	207
	72.8
	5808.3
	124

	25号
	16462.7
	165
	99.8
	5438.1
	107

	
	
	
	
	
	


同期销售对比（上周末）
	平均日销售
	平均日笔数
	销售增长比例
	笔数增长

	5819.4（上周
	110（上周
	170%
	152笔

	
	
	
	

	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售

	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	2
	360

	金银花露
	240
	295

	冲剂
	62
	930

	善存
	10

	伊可新
	16
	848

	
	
	


2、 活动厂家销售

	厂家名称
	销售金额

	锌钙特
	1041

	曹清华
	468

	麝香祛痛气雾剂
	80

	补肾益寿
	855.6

	天胶
	2790

	蛋白粉等营养素
	10568


5、 活动总结：提前给重点会员保健品会员阿胶会员曹清华会员（免费领膏药）打电话，发短信
1、 优点：第一：现场检测血压血糖微量元素吸引了很大部分人气，对活动现场起到了很大的促进作用。
第二：买赠活动对保健品营养素销售有很大的拉动作用，客单价也较高

第三：现场测血压对血压计的销售也起到了促进作用，销售了两台七百多

第四：现场补肾益寿宣传，销售了855元，现场熬胶品尝，天胶销售两套共2800元
第五：全场九折对其他品种销售也起到了很大的作用。比平时翻了三倍。

第六：礼品很吸引人，
2、 不足：头天卷纸就没有了，第二天销量高是由于一个老顾客一个人就买了2700多，不然销量会降，就是由于费用稍不够没礼品了
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	提纸
	245
	

	盐
	90
	

	卷纸
	189
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	524元


