
府城店销售上量措施

8月份增量措施：

维护门店老会员的同时，继续开发门店新会员，每人每天会员任务2个。（考核负责人周红蓉）

通过门店活动预计增加销售7000元以上，时间初步定在7月30.31号（大概内容七夕节活动送巧克力）（周红蓉，刘莉）

门店客流在7月份基础上稳步上升.

9月份增量措施：

保证门店客流在同期基础上不下降.

门店中秋节活动预计增加销售7000元以上。时间9月6号以前（周红蓉，刘莉）

10月份增量措施

门店开展保健品季，通过打折，买送等活动，预计增加保健品销售5000元以上，时间十月中旬左右，避开周末节假日（周红蓉，刘莉）

11月份增量措施：

中药滋补季，通过门店中药组方知识的培训，在11月份主推中药滋补养身方，提高中药方面的销售，预计增加中药销售2000元（赵晓琴，周红蓉）

通过成药补益类品种的组合销售及优惠方式，增加这方面的销量预计5000元。


