2、完成客流下滑门店各项措施的落实情况：（各项措施能落实到人、时间）

   1)、分析门店下滑品种的小类，并将品种分析出来写措施（如妇科类品种，措施门店申请单店活动等来提升多少客流。）

措施：1、医疗器械：主要品种太少，尽量将品种补齐（如：拐杖、血糖试纸以及轮椅）
      2、普药：总体品种减少300个品种导致缺货严重，员工在销售上存在问题，重在销售tabc品种导致门店效期品种的增多从而影响的销售。针对以上问题补足门店品种，加强门店培训特别是对联合用药以及对产品知识的培训。同期对比下滑7.1万元。其中心脑血管用药下降1.6万（波立维、拜阿司匹林、施慧达、代文、络活喜、安博维销售下滑厉害）、泌尿类用药下降0.8万、除内分泌类用药外其余平均下滑0.2-0.3万元。
      3、活动：下半年做2场广场活动（6月一次、12月一次）预计销售8万元，8月9月两次单店促销活动预计销售6万元
      4、争取完成夏季团购3万元。

     通过以上措施争取完成5、6月客流每月递增10%，7月争取增长5%。

   2)、客流递增计划及具体措施（如：开展广场活动、社区活动、跑团购等 ）

	   月份

门店
	5月


	6月
	7月


	     12月

	
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流量
	销售额

	都江堰店
	1600
	120000
	1760
	132000
	1848
	145000
	1848
	153000

	
	
	
	
	
	
	
	
	


