太极大药房 崇州     片区   三江店    店活动申请表

	一、基本信息 *

	活动类型* 【单店/广场】
	广场活动

	门店ID*
	56

	预计活动时间*
	  2014 年 6  月  1 日 至 6 月 2  日 共计 2  天

	活动主题
	

	活动地址
	三江店

	活动积分* 【积分/不积分】
	不积分

	适用顾客*
【会员/非会员/所有顾客】
	所有顾客

	门店客单价*
	

	邀请的厂家*
	

	二、活动内容 *

	主线活动（药品全场买省、买赠活动选其一种）
一、买省活动：
要求：1、门店根据各门店的客单价自行制定买省起始阶段。

      2、每个阶段毛利率控制5个点以内（例如：满58省3元，满116元省6元 ，最高省15元。成本算法：58*5%=2.9）。

      3、阶段不超过5个阶段。
自行制定
1、满 58  元省  5 元，满 116 元省  10 元，满 174  元省 15  元，满232元省20，满290元省25，满348元省30元，最高省  30 元。

2、是否包括中药饮片（配方）：  是   
二、买赠活动：
要求：1、门店根据门店客单价自行制定买赠起始阶段，根据各阶段交易笔数制定赠品数量。

2、每个阶段毛利率控制5个点以内（赠品成本算法：58*5%=2.9）。

3、阶段不超过5个阶段。
自行制定
1、满   元赠     （预计赠品数量   ）
   满   元赠     （预计赠品数量   ）
   满   元赠     （预计赠品数量   ）
2、是否包括中药饮片（配方）：     
支线活动
1.保健品千林系列买一瓶加10元送一瓶
2.凡够满18元送雄黄一份。（自买雄黄半斤，25元）
三、单品
1.自行制定：1、美美买一送二，买二送五
          2、熊胆买二送一
          3.钙买一送一
2.特价品：金银花露（124803）10元4瓶
四、医疗器械：   医疗器械8.8折优惠


	三、费用预算 *

	项目名称

单价

数量

合计

场地费

0
赠品1

0
赠品2

0
赠品3

0
DM单

300
海报

合计


	四、备注 *

	 [请填写不参加主线活动的商品（ID号）等其他注意事项]

特价品，保健品不参加买省.单品活动1466,66828,120877不参加

	五、需要解决的问题

	(如广场活动物资的配送、邀请的厂家）

绵阳，


	六、销售情况预计 *

	一、广场活动
（1）A类门店：①活动期间同比上个周同时间段销售增长20% ②毛利率同比上个周同时间段平均毛利率不下降3%。

（2）B、C类门店：①活动期间同比上个周同时间段销售增长40% ②毛利率同比上个周同时间段平均毛利率不下降3%。

二、单店活动

（1）A类门店：①活动期间同比上个周同时间段销售增长10% ②毛利率同比上个周同时间段平均毛利率不下降3%。

（2）B、C类门店：①活动期间同比上个周同时间段销售增长20% ②毛利率同比上个周同时间段平均毛利率不下降3%。



	七、未达到任务惩罚 *

	1、有费用的门店：其费用不给予报销！

2、没有费用的门店（门店自行填写）：



（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人：                             填报日期： 

