                     1、分析门店下滑品种的小类，并将品种分析出来写措施（如妇科类品种，措施门店申请单店活动等来提升多少客流。）
1心脑血管类:价格高,建议增加特价品种
2 清热类:藿香正气液购买数量稍多的话建议优惠

3 门店上班时间对销售的影响,5点半以后影响部分销售

   2、客流递增计划及具体措施（如：开展广场活动、社区活动、跑团购等 ）、落实人：
	   月份

门店
	5月


	6月
	7月


	     12月

	
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流量
	销售额

	双建路
	
500
	2300
	600
	2500
	700
	30000
	900
	35000

	
	
	
	
	
	
	
	
	


  3，了解竞争对手的门店经营情况、活动内容、人流等情况。

	门店
	竞争门店名称
	经营情况
	活动内容
	人流
	备注

	双建路
	华安堂
	
	无(可实行议价)
	平均每天40左右
	顾客若讨价还价,可以直接优惠

	双建路
	海天
	
	特价
	平均每天40左右
	特价品种多,并且相当便宜.特别是心脑血管方面的.


每家门店至少了解2家以上的竞争对手情况。
