因5.20要回去开会，每个门店的具体问题自己店长更清楚，请准备以下资料。请星期天下午4点前发给我，谢谢！

  2、完成客流下滑门店各项措施的落实情况：（各项措施能落实到人、时间）

就如上次3.25开会后   你们给我发的表格
	客流下降具体措施表
	
	
	
	

	门店
	时间
	地点
	活动形式
	预计吸引客流
	经费
	备注

	三江店
	5.26
	三江店
	给老会员打电话，免费检查血压，血糖
	10
	0
	

	三江店
	6.1和2
	三江店
	给新老会员免费提供雄黄
	15
	0
	

	三江店
	6.20
	三江店
	给老会员打电话，免费检查血压，血糖
	10
	0
	

	三江店　
	　7.6
	　三江店
	给老会员打电话，免费检查血压，血糖
	　10
	　0
	　

	　三江店
	　7.20
	　三江店
	给老会员打电话，免费检查血压，血糖
	　10
	　0
	　

	　三江店
	　8.6
	　三江店
	给老会员打电话，免费检查血压，血糖
	　10
	　0
	　

	　三江店
	　8.20
	　三江店
	给老会员打电话，免费检查血压，血糖
	　10
	　0
	　


   1)、分析门店下滑品种的小类，并将品种分析出来写措施（如妇科类品种，措施门店申请单店活动等来提升多少客流。）分中类分析---请注意价格带品种等   请应用好上次开会说的数据分析方法！

   2)、客流递增计划及具体措施（如：开展广场活动、社区活动、跑团购等 ）

	   月份

门店
	5月


	6月
	7月


	     8月

	
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流量
	销售额

	三江店13
	2300
	105061
	2464
	116344
	2015
	83580.4
	2182
	106808.8

	14年
	2350
	122600
	2500
	122600
	2100
	105000
	2200
	110000

	
	9月


	
	10月


	     
	11月
	
	12月
	

	
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流量
	销售额

	2013年
	2139
	105066
	2178
	117735
	2312
	119195
	2890
	150659

	14年
	2150
	110000
	2200
	120000
	2350
	123000
	2900
	153000


1.6.1-2号搞广场活动预计增加销售5000元和客流量增加30个
2.拉团购预计增加销售4000元，团购具体任务分解到人头胡建梅2000元，范阳2000元的团购任务。

请选举自己门店最主要的竞争对手

	片区
	竞争门店名称
	经营情况
	活动内容
	人流
	备注

	
	吉利大药房
	经营中药，有坐堂医生
	会员日全场8.8折，活动满38元优惠5元
	
	

	
	
	
	
	
	


请针对对手有哪些应对措施

主要宣传会员特价优惠，搞活动

4、各片区需公司解决的问题？（各片区反映的问题是片区与各部门已经衔接未得到解决的才报）

