                   销售笔数下滑门店分析及措施
   1、分析门店下滑品种的小类，并将品种分析出来写措施（如妇科类品种，措施门店申请单店活动等来提升多少客流。）在这段时间销售淡季，很多品种都有下滑现象，与前个月对比差异13000，首先pop的宣传，尽量降低缺货率，保证商品的齐全，选出排名靠前的十大品类，消化类的品类在之前整体起伏比较大，但有下滑趋势，采取些措施抓主要，疗程用药选一些畅销品联合搭配销售，应季产品的陈列，限时会员专享
   2、客流递增计划及具体措施（如：开展广场活动、社区活动、跑团购等 ）、落实人：
	   月份

门店
	5月


	6月
	7月


	     12月

	
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流数
	销售额
	客流量
	销售额

	玉双店
	900
	58000
	1000
	60000
	1050
	62000
	1000多
	10万多

	
	
	
	
	
	
	
	
	


  3，了解竞争对手的门店经营情况、活动内容、人流等情况。

	门店
	竞争门店名称
	经营情况
	活动内容
	人流
	备注

	玉双
	九鼎
	
	无
	
	

	玉双
	仁达
	
	无
	
	


每家门店至少了解2家以上的竞争对手情况。
