大邑安仁千禧店4月销售分析及5月措施

一、4月我店销售8.12万，客单价53.71，毛利率32.33%，任务完成率72.8%。销售下滑的主要原因有以下几点：

1、4月我店老顾客外出打工人数较多，进店人流量大幅下降。

2、新进员工对货品货位不熟，搭配销售意识低，销售能力很差。
3、进店顾客以留守老人及儿童较多，消费能力较低。

二、针对4月销售下滑，我店5月销售措施如下：

1、逢场天，人流量较大，将桌子搬到店门口为顾客免费测量血压、血糖，以吸引顾客进店。
2、针对进店消费人群大多数是老年人及学生，滴眼液及中低价当季品种、常见品种备充足点。

3、对进店顾客，刺激其多消费或二次消费，比如，一次性购买较多的顾客给与适当的折扣或鼓励顾客消费满一定金额给与门店小礼品或赠品等。

4、申请6月初搞三天的单店活动，做好活动前、活动中及活动后各项工作，争取多销售点。
三、4月门店品种销售分析：

1、销售金额前5个品种：大美美、阿莫西林胶囊（西南药业）、香丹清、太极钙、补肾益寿胶囊。

2、4月我店中药销售合计4419.11，保健品销售4169.22，下月继续努力。

