      大邑富民     店五一节活动总结

一、活动时间：  4月 24日至 4 月 30 日
活动门店：大邑富民店
二、总体活动销售数据对比：（以4月17-4月23日的销售做参考依据，）
	日期
	总销售
	总来客数
	总毛利
	毛利率
	销售增长率
	毛利增长率
	来客增长率

	4.24-4.30
	29031.39
	449
	8370.34
	28.83%
	+13.51%
	-3.70%
	-9.29%

	4.17-4.23
	25574.46
	495
	8691.9
	33.98%
	
	
	


二、支线活动销售统计

1、买赠单品销售数据：
	品名
	4.24-4.30销售金额
	4.17-4.23销售金额
	增长情况

	天胶
	44.64
	0
	0

	美美
	96
	384
	-75%

	太极钙
	245
	196
	+25%

	熊胆
	190.4
	91
	+109.23%

	补肾益寿
	926.9
	499.1
	+85.71%


2、保健品销售：
	保健品系列
	4.24-4.30销售金额
	4.17-4.23销售金额
	增长情况

	汤臣倍健系列
	560
	334
	+67.66%

	拉斯维康系列
	0
	0
	0

	自然之宝系列
	0
	0
	0

	佳汇泰系列
	0
	0
	0

	千林系列
	98
	311.6

	-68.54%


5、 活动总结

1、优点：a,收银台的一句话服务做得好，只要买单的顾客不管有没需要都在介绍，积极进行二次销售。

b.店外免费量血压吸引了一些顾客进店买药。

c.门店写的POP较多，比较醒目，过路的顾客都能看到。

d，本次活动单品销售较好。
2、 不足：
a活动开始那天（4月24日），我们店盘点，同时做两件大事情，有点手忙脚乱。

b.城管周1至周5不批场地，所以中途有城管的干预，对活动有一定影响。

c．活动礼品明显不足，赠品缺了两三天后才到内蒙古店去调拨了10把伞。
D,公司系统没有做完善，很多时候，买够了118元（没有特例品种），也弹不出赠品。
六，各环节自查点评：
礼品：中途出现礼品送完的情况，过了两三天才借了一些。
货品：有几个活动货品请了货但没来货（如足光散）。
人员：安排到位。
现场布置：布置到位。
宣传：宣传相对不足（中途有城管干预，不能摆在店外）
