	民丰西路       店广场活动总结

	活动时间 *
	2014年4月10日~4月12日 

	活动形式 *
	（买赠/买送）

	促销费用 *
	0

	整体销售情况
	销售金额 *
	21824.80

	
	环比增幅 *
	-3%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

天胶

1

465.00

465%

太极钙

3

147.00

200%

美美

0

0

0

补肾

3

213.90

213.9%



	现场情况 *

	客流量

347

客单价

62.89

促销效果自评
客流量增幅

-25%

客单价增幅

29%

突出亮点

由于本次活动我店的赠品品种只有两种，保健品的赠品千林wd钙，对我店周围顾客稀有力不够，我们就用pop宣传，并用以前善存未送完的赠品，送给顾客，增加活动礼品档次，吸引顾客消费。

差

问题及意见

赠品对顾客的吸引力不够，礼品只有两种。达不到让顾客立即多买的欲望 

客流量增幅= -25%



	合作厂家销售情况 

	厂家：

品种

数量

销售金额

环比增幅

剩余赠品如何处理 

Wd钙还放在门店，占时未处理，围裙已经送完


（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写）   

填报人：      张昌永           填报日期：2014.04.17 

