   府城大道        店省卡开通活动总结

一、活动时间：  4月10 日至 4 月 12 日

活动门店：府城大道店

到场参与厂家：无   

二、总体活动销售数据对比：

	活动日期
	销售金额
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	3月1-31日日均销售
	212421.05
	3807
	55.8
	68862.55
	31.62%
	/
	/

	活动期间平均值
	6822.95
	110
	62.22
	2139.56
	31.36%
	-0.43%
	-10.42%


5、 活动总结

1、优点：

1）全场只要满58就可以赠送围裙一条，很有吸引力，迎合很多顾客消费不高就有礼品送的心理。
2）满118元送千林价值98元的VD钙，符合春季补钙的需求，
不足：

1.赠品围裙太少，只有16条，在活动第一天晚上基本就送完。
2.活动内容成药就只有满58元送围裙，满118元送VD钙，满送梯度太高，且赠品太少。
3、各环节自查点评：

礼品：礼品用专门的花车成列在进门处，这样吸引了顾客的眼球
货品：在活动前，所有活动所需的货品都做了充足的准备，没有出现货品短缺的情况
人员：记录送礼品有固定的一个人做登记，在空余时间有两个人发宣传单，人员分配分工明确
现场布置：花车成列活动pop，特价品种的爆炸花，各种保健品的优惠活动爆炸花成列到位
宣传：因为我们这边主要客源来自于后面工业园区，所以宣传单发放范围有限，附近500米内无住宅小区，客流增长不是很理想。
