    白马寺       店省卡活动总结

一、活动时间：  4月  10日至 4 月  12日
活动门店：白马寺店
到场参与厂家：上海勃林格、海王银杏叶、天天明、曹清华、奥诺，金羚感冒片
二、活动销售数据对比：
	日期
	销售金额
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	4月10-12日
	10303.7
	167
	61.7
	3642.7
	35.3%
	44%
	21.9%

	4月3-5日
	7144.2
	137
	52.1
	2179.6
	30.5%
	
	

	活动期间平均值
	3434.5
	56
	61.7
	1214.2
	35.3%
	
	


三、活动总结
1、优点：
1）给保健品会员打电话促进消费，提高了整体毛利率
2）邀请厂家到店做宣传，免费测血压血糖，增加了活动气氛与人流量
3）通过pop张贴及货品陈列达到了宣传的目的
2、 不足：
1）赠品较少，吸引力不大
2）周边药房搞活动竞争压力较大，减少了部分客流
3）活动期间10日停电不能刷卡影响了销售
