
西部店2月措施完成情况及3月计划

一、任务分解

	门店
	2月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	西部店
	24.8
	21.8
	87.9
	1万元
	0.92万元
	
92%


二、2月措施执行
1、开展中药袋装、听装促销活动，满金额赠送黑豆100g，同时宣传黑豆的功能主治，让顾客获赠黑豆的同时了解用法等。调整中药陈列位，组合包装早春花茶等配方，配合pop进行宣传和销售。组织门店所有人员学习春季养生相应中药材和健康知识。中药销售0.92万元，比上月中药增长10.8%。
2、将会员消费笔数任务考核到每个人，每周查询每个人会员消费笔数的比例情况，对未完成任务的人员，进行处罚。要求销售人员和收银员都要询问顾客是否有会员卡，积极办理新卡和及时使用。2月全店总交易笔数1970笔，会员消费占比笔数991笔，占比50.3%，完成交易笔数占比任务110%。
4、将门店现有人员进行销售侧重划分， 2月开展两次门店医疗器械培训，学习了多款血压计、血糖仪、电子体温计的使用方法和注意事项等.2月销售医疗器械1.15万元。
三、2014年3月任务

	门店
	2月销售任务
	中药任务
	集团任务

	西部店
	28.89万元
	1万元
	9万元


四：2014年3月措施： 
1、 做好3、8妇女节前的备货工作和前期其余准备工作。组织学习千林系列有活动的保健品种，完成千林销售任务2282元。
2、 再次组织学习藏药品种，组织人员进行一次考试，做好藏药现场陈列和推荐，完成藏药销售任务3800元。

3、 开展中药袋装、听装促销活动，满金额赠送茉莉花100g，同时宣传茉莉花的功能主治，让顾客获赠茉莉花的同时了解用法等。调整中药陈列位，组合包装早春花茶等配方，配合pop进行宣传和销售。

