  2014年温江政通店3月工作总结和2014年4月工作计划

           第一部分工作总结（3月）

一：门店任务完成情况：（单位:万）

	月份
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	销售笔数


	中药计

划指标
	中药实际完成
	会员消

费占比
	新增会员
	集团任务
	实际完成

	2月
	6.51
	5.78
	1067
	0.4
	0.39
	34.66%
	33
	2
	1.59

	3月
	6.14
	5.81
	1296
	0.4
	0.41
	37.34%
	33
	2
	1.9

	增长
	
	0.03
	229
	
	0.02
	2.68%
	
	
	0.31


二：措施执行落实情况：

3月总销售完成情况94.62%，未完成公司下定的月计划目标，销售总金额较上个月上升0.03万。2月日均1864元，3月日均2075元，日均销售金额上升了211元，但日均来客数有所上涨，2月日34均人，3月日均46人
2、集团任务未完成。

3.、3月总销售58105元，ABC13415元，T类18490元，D类20358元，大保健类2834元

	　
	销售
	占比
	ABC
	占比
	T
	占比
	D
	占比
	大保健类
	占比

	王慧
	19766
	34.02%
	4749
	24.02%
	6101
	30.87%
	6949
	35.15%
	947
	4.79%

	唐菊
	17889
	30.79%
	4449
	24.87%
	6170
	34.49%
	5579
	31.18%
	1171
	6.54%

	李海英
	20395
	35.1%
	4217
	20.67%
	6219
	30.49%
	7830
	38.39%
	716.2
	3.51%


第二部分工作计划（2014年4月计划）

一、门店计划指标： 

门店增量措施： 

下月销售计划：

1.中药:中山中智销售突破500元。措施，学习3分钟，做好学习记录，备查。定期口头测试。 2.藏药：计划藏药每天销售3盒。措施：学习藏药ppt，做好记录备查，也是定期口头提问测试。

3.几大单品，积极销售，争取都完成任务。

二、完成店上所有货品的陈列。

