下周二14:30在中心店开片区会议  ，请店长安排好班次

请准备以下数据：

1：请2014.2月销量和去年同期销量，笔数下降的门店分析原因

2014年2月销售123241.2，笔数 2265笔比同期2013年2月133326.66元，笔数 2684，同比去年下降10085.46元，笔数下降419笔 ，去年2月做大型广场活动
:2：3月主要数据情况（销售，笔数，客单价，会员消费占比，和去年同期相比情况。时间2.26--3.22   排名靠前5的中类销售金额 和占比   每个人在店上的销量和个人销售占比  

	时间
	销售
	笔数
	客单价
	会员销售占比

	2014.2.26—3.22
	113374.8
	2054
	55.19
	76%

	2013.2.26—3.22
	100183.4
	2177
	46
	61%


中类销售
	滋补营养药
	11453.4
	10%

	止咳化痰平喘药
	10413.78
	9%

	维生素矿物质补充物
	7852.01
	7%

	心脑血管
	6969.14
	6%

	抗感冒药
	6043.31
	5%

	
	
	


个人销售
	胡
	33459.9
	29.5%

	何
	31531.8
	27.8%

	范
	19441.8
	17.1%

	骆
	28941.1
	25.5%


3：1个月动销率    库销比     180天未动销品种数    成药  和中药分别占多少  本月销售额前10 品种  销售额   毛利额
	动销率
	库销比
	180天未动销品种数
	成药占比
	中药占比

	56.5%
	106%
	234
	67%
	5%


	葡萄糖酸钙维D2咀嚼片(太极钙)

	4944.2
	3708.2
	

	归芪生血颗粒

	3393
	1805.5
	

	薏辛除湿止痛胶囊(曹清华)

	3222
	438.5
	

	阿胶（太极天胶）

	3185.3
	1645.3

	

	清肺止咳丸

	2378.8
	1434.8
	

	补肾益寿胶囊

	1989.53
	430
	

	补肺丸

	1960
	342
	

	葡萄糖酸钙锌口服溶液

	1597.1
	553.1
	

	维妥立牌芦荟西洋参软胶囊(千林)

	1503.6
	1041.6
	

	蛋白质粉(千林)

	1233
	693
	

	
	
	
	


4:4月主要要做的事情  准备怎么完成任务   去年同期品种关注

4月销售任务14.26万，平均每天销售4600元，

备货板蓝根，夏桑菊，藿香正气液
5：上次写的客流量增加的方法执行的怎么样了？

以上数据越详细越好并从数据得出本店的不足和如何改进

请把这次开会前资料本周二中午前发给我   自己带一份

