怀远店3月总结

	3月
	销售金额
	销售笔数
	客单价
	会员消费占比

	2014年
	14.13万
	2274
	62.13
	61.64%

	2013年
	10.81万
	2212
	48.89
	46.99%

	同比
	30.71%
	2.8%
	27.08%
	31.17%


种类销售前5

滋补营养药：31697元    22.43%

维生素矿物质补充药：9810元  6.9%

止咳化痰平喘药：7996元  5.66%

胃肠道药：7123  4.95%

妇科药：5792  4.1%

单人销售

王雪莲:18953.11   13.41%

韩艳梅:35876.38   25.39%

韦小梅：26065.91  18.45%

曹琼：39254.41    27.78%

林霞：21152.90    14.97%

动销情况：动销率：78.64%（90天）

88.3%（180天）未销售个数：206个其中动销中药：75个，成药：1304个

库销比为：90.84%，库存金额为：128354.66元

本月销售前10的品种

	品名
	销量
	毛利
	
	品名
	销量
	

	天胶
	26632
	10597
	
	天胶
	4185
	

	太极钙
	4689.3
	3885.3
	
	美美
	3705
	

	锌钙特
	2429.42
	1025.82
	
	复方板蓝根
	1555.5
	

	曹清华 
	2340
	351.8
	
	气血和
	1300
	

	美美
	2145
	1008.2
	
	玄麦甘据
	1176.39
	

	香丹清
	1490
	270
	
	锌钙特
	999.8
	

	千林蛋白粉
	1279
	787
	
	阿莫西林
	986.69
	

	清肺止咳丸
	1274.7
	730.7
	
	善存（84548）
	931.58
	

	补肾
	1140.8
	249.73
	
	夏桑菊
	910.27
	

	感冒止咳
	1036.12
	120.92
	
	藿香
	865.58
	


怀远店2月销量及笔数同比去年下降的原因分析：

周边药房竞争激烈

2月总笔数：2489笔，平均客流量为：80.29

3月总笔数：2200笔，平均客流量为：91.67同比2月增长11.38笔

保障客单和客流的主要措施还是延续上月的，主抓老会员，稳定增长新会员，为顾客提供优质服务和专业的组方搭配销售。

4月主要要做的事情：

努力完成各项任务指标

力抓基础工作

3月我店的21580未完成任务，4月一定努力完成

准备怎样完成？

加大专业知识培训

将本月各项任务及总任务传达给每位店员，并将任务落实到人头

