   怀远  店单店活动总结

活动时间：  03月13 日至03 月 15日

活动内容：

主线活动：（特价，买赠品种不参加活动）
满58送金银花露 1瓶     96*3.0=288（单价3.0元/瓶）

满88送塑料水杯 1个     12*5=60（单价5.00元/个）

满138送阿胶贡枣 1斤   12*10=120  （单价10.00/斤）

    总费用预计共468元

支线活动：

免费检测血糖血压

邀请  2 个厂家（ 千林，云南白药 ） 

以下活动不参加满省活动：

1、大保健品买一赠一：千林、

2、黄石卫材和朱氏膏药买一送一

3：所有冲剂买3袋送毛巾一条（数量有限，送完即止）

美美买一赠一，买七赠八（有顾客需求），太极钙买一送一，太极天胶1盒9.5折  2盒8.5折  4盒7.5折  并送辅料一份  
新品中山中智一瓶8.8折   2瓶及以上8.5折 
总销售数据：

活动期间销售对比前30天的日均销售
活动前30天，日均销售 5020.24 元，日均笔数  84  笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	2014.03.13
	12133.9
	100
	121.34
	141.7%
	19.05%

	2014.03.14
	10300.3
	114
	90.35
	105.2%
	35.7%

	2014.03.15
	18305.93
	177
	103.42
	264.6%
	110.7%

	三天平均
	13580.14
	130.3
	104.1
	170.5%
	55.12%

	
	
	
	
	
	


分类销售数据

促销单品（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	中山中智
	0
	0

	太极钙
	30
	1470

	天胶
	48
	17112

	美美
	70
	1287

	
	
	

	
	
	

	
	
	


活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	千林
	2540.6

	航飞苦荞
	187.4

	
	

	
	

	
	

	
	


中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	2014.03.13
	414
	281.13
	47.26%
	

	2014.03.14
	332
	281.13
	18.09%
	

	2014.03.15
	163.46
	281.13
	-41.86%
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


活动总结

1、优点：了解竞争对手的活动内容，减少了活动冲突。活动赠品比较实用，金施尔康、云南白药、惠氏厂家的赠品都很受欢迎，极大的提升了顾客的兴趣。

不足：活动前期准备不够，没有提前跟策划部门沟通好，导致宣传单和部分赠品延期到达
费用

	费用明细
	金额
	备注

	金银花露
	         0
	送出28瓶

	阿胶贡枣
	         0
	送出3斤

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


