     沙河源店      店广场活动总结

1、 活动时间：2014年3 月 1日至  3月  2日

2、 活动内容： 沙河源单店活动
主线活动：千林系列买一送一，天天9折优惠，不积分（特例品种和买一送一品种除外）
支线活动免费项目：
支线活动：

1、免费检测血糖、血压，骨密度、微量元素等
邀请 5个厂家（千林、雅塑、绵阳、金羚感冒厂家、云南白药） 

2、产品特价 （主要是公司下发会员特价品种） 

3、保健品买一送一：千林（主推活动）
4、膏药买一送一：山东朱氏堂
膏药买一送一：黄石卫材

5、美美买七送八，天胶买三送一，太极钙买一送一

 6、感必舒：买一盒送一盒  
	ID
	品名
	规格
	单位
	厂家
	原价
	活动价
	套包价

	95863
	温灸棒
	大号(可拆型)
	个
	　
	116
	9折
	130

	96130
	温灸纯艾条
	(一级黄)
	盒
	长沙市岳麓区
	39.6
	9折
	

	97095
	随身灸
	圆形(中号)
	个
	　
	29
	9折
	85

	95937
	温灸纯艾条
	112枚一级艾
	盒
	长沙市岳麓区
	65
	9折
	


3、 总销售数据：

	活动日期
	总销售
	总笔数
	客单价
	会员消费
	会员笔数

	3月1号
	9562.02
	156
	61.29
	3884.23
	47

	3月2号
	9236.74
	132
	69.98
	5114.88
	64

	注明没有输入会员卡
	
	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售

	品名
	数量
	金额

	美美
	15
	273

	太极钙
	1
	49

	补肾益寿
	12
	855.6

	
	
	


2、 活动厂家销售

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	1158.74元

	千林
	2846.05元

	奥利司他
	0元

	云南白药
	311.29元

	感必舒
	221.34元


3、 中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	3月1号
	585.53
	568.1（2月日均）
	3%
	

	3月2号
	1065.14
	568.1（2月日均）
	187%
	


5、 活动总结

1、优点：从以上总销售数据来看，销售增长比一般，但千林保健品的销售较以往活动有较大的提高。此次千林厂家用检测设备为顾客悉心检查并对产品进行详细介绍，使顾客对千林产品有一定了解和认识，为我们以后的销售奠定一定基础。这次活动互动一定的客流量，活动带来人气，同时给店上带来知名度。销售增长的同时我们店员对搞活动也充满了信心。
。
2、 不足：主观--单品销售不够好，客单价较低，宣传力度不够
客观—天气不好，下雨冷。部分顾客有点抗拒活动药品。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


