
  华油路  店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2月16-18日                  

活动主题：   开春纳福   太极“惠”
主要活动内容：1、  2月16日至18日：（特例品、非会员不参加活动，取消会员日和积分。）会员消费满 58元省5元。 满108元省10元，158元省15元，满208元省20元，258元省25元。最高省25元。    2、保健品系列（千林、自然之宝、汤臣倍健）8.8折。 3、中药精致袋装和听装全场一袋95折，二袋9折。  4、双林店、华泰店、华油店、金丝街店、北东街店满98元送抽纸1提（打折就不参加送纸，送纸就不参加打折）       

数据分析

活动期间与活动前期数据对比（Eg：2014年 2月 16日~2月18 日与 2014年2 月11 日--2月13日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	306
	64.9
	19858.23
	6245.4
	31.44%
	37.3%

	上月同期数据
	     309
	      49.6 
	15345.94
	4490.6
	   29.3%
	34.3%

	对比结果（%）
	-0.1%
	30.8%
	   29.4%
	39.1%
	2.14%
	3%


活动期间新增会员  9    人

总结

活动的亮点 ：
提前给重点顾客打电话，有针对性的，比如购买保健品

给门店员工培训，做到人人知晓，每进来一个顾客都进行宣传

主要问题：

缺乏厂家支持，由于门店一起搞活动的太多，

新年过后，人员没有购药的气氛。

3、对活动的建议或意见：希望每月可以搞一次片区活动，提升销量，任务太重了。

