 邛崃片区2月活动总结

一、活动时间：  2月 14日至 月16日
活动门店：邛崃片区6家店
活动内容：全场88元以内9折，88元以上8.8折
           保健品贵细8.8折
二、活动销售数据对比：
1、2月活动销售数据（14-16号）
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	备注

	合计
	8.31万
	1257
	66.12
	2.81
	33.83%
	

	平均数值
	2.77万
	419
	66.12
	0.93
	33.83%
	


。
2、对比销售数据（11-13号）
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率

	11-13号
	7.31
	1217
	60.14
	2.32
	31.8%

	平均数值
	2.41
	405
	60.14
	2.32
	31.8%


5、 活动总结

此次活动销售增加总额1万，毛利额增加0.5万，毛利率增加2%，总销售额增加比例13.6%
本次活动优势:
1. 活动内容简单清晰，利于宣传
2. 折扣细目门店部分可自行操作，减少了没有价值的优惠，有效控制门店毛利率的下降

3、小型活动，在不违背公司要求的情况下，建议尽可能有门店自行操作

本次活动不足：
1、 门店前期无宣传，客流增加不明显

2、 消费88元以上的部分产品（主要是顾客长期服用的处方药品），输入会员卡后自动优惠，对毛利产生一定影响。且门店也无法控制。
