　　　　　　成功销售三加一案例分享

在一个阴雨绵绵的工作日，下午六点多的时候，一位二十来岁的美女，提着个大袋子进到店中。
她一进到门店就问：请问下你们的阿胶咋卖的呢？我一听：有戏！呵呵，我就对她说：看你买哪一种，我们有东阿阿胶，还有我们太极集团的天胶？东阿的现在半斤995元，太极的天胶现在599元。她听了之后，还是很混乱的感觉，但好像也没觉得特别贵的样子，我想可能她之前有了解过，大概知道一个价位。然后，我把两种阿胶都拿给了她看，也没有特别的推销哪一种的感觉。她说：为什么这个要九百多，这个才六百呢？我仔细的给她讲解了东阿时间久些，多年以来市场上只此一家，价格每年见风长，现在我们太极集团也出了阿胶了，太极集团的品质是无庸值疑的，这么大一家企业，在阿胶的品质方面，那是可以溯源的，相对来说，我们太极的阿胶那是相当的质优价廉，呵呵，当然这个廉是相对的，必竟嘛阿胶现在原材料驴皮还是很难得的，我们厂都是自己养的驴，我们公司员工还分吃了驴肉的。

然后，我又把我们现在的活动给她做了讲解，买一盒送辅料，买两盒可以打8.8折。她说：咦？我之前在另外一个店咋没给我说有活动喃？那天我主要是没带社保卡，她们还喊我把钱给了，后面可以再刷卡的。我说，哦，其它私人门店就不晓得了，我们是太极连锁店，这个活动是公司统一在搞，都是这个活动，我们也不会藏到掖到的，反正要给顾客最大的优惠嘛！之后，她打了电话给她的妈妈，说两盒打8.8折，她就决定买了，这时，我看她都是了解过的了，我又对她说，你看你要不要买三盒嘛，以前有个活动是买三送一的，我可以给我们领导申请一下，应该可以的。我给片长打了电话，同意了买三送一的优惠，美女也觉得买三送一才四百多元一盒，确实划算得多。就决定买了四盒。
她要求全部打粉，在我的劝说下，直接块状放，还好些，打粉之后，不易存放等，她就只打了两盒粉。我给她说：只要是买的我们太极的天胶，你随便在哪个店买的，你拿来我都会免费给你打份的。美女高兴的说：那要得嘛，给妈妈带回去怕她也要吃两三个月了，反正我就在这边上班，到时再回来麻烦你们帮我打。我说：没得问题的，随时拿来，绝对不得收你费，你看冲牛奶喝咋样，如果觉得没得固元膏好吃的话，你到时拿来我又给你做固元膏，肯定不得收你加工费！
就这样，美女高高兴兴的走了，我也成功的销售了一套三加一的套包，哎呀，激动啊！
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