            太极大药房  新都  片区 青白江  店活动总结表

【活动门店】：马超东路店
【门店ID、门店类型】：709    C类
【销售、毛利目标】：销售目标：10500 销售毛利： 34%
【活动时间】：2014年12月17日—12月19日（共3天）
【销售数据】

活动期间对比活动2014-11-26至2014-12-13日均
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	7733.25
	127
	2280.25
	29.49%
	60.89

	日均销售
	2472.83
	37
	879.7
	35.57%
	67.3

	增长比
	4.2%
	14.4%
	-13.5%
	-17%
	-9.5%


活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	7733.25
	127
	2280.25
	29.49%
	60.89

	去年同期
	7959.91
	128
	2403.43
	30.19%
	62.19

	增长比
	-2.8%
	-3.5%
	-5.1%
	2.3%
	-3.2%


【DM单发放情况】

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品（xx）发放数量

	活动期间
	500
	500
	20%
	100


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	0
	8
	0
	0
	0
	5

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	102
	0
	0
	0
	232

	活动前4天销售金额
	0
	0
	0
	0
	95.2
	
	0
	0
	342.2

	增减比
	0
	0
	0
	0
	7.1%
	0%
	0
	0
	-32.2%


【活动优点】

1、活动的宣传和现场氛围营造比较好。
2、满省活动顾客满意。

3购物大返劵顾客满意。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	充足，但是每次都要去新都拿。
	希望能随货。


	2、宣传物资方面
	1、T型展架较少。
	多配点。

	
	2、
	

	3、活动策略方面
	部分顾客对代金卷使用不满意。
	耐心解释。

	4、促销活动内容方面
	短信到达率低。

	部分人收不到。

	5、活动前期培训情况
	四人均培训了。

	

	6、其它意见或建议
	不能积分。
	活动期间既能打折又能积分。


                                                                   马超东路店廖红
                                                               2014.12.23
