     太极大药房大邑片区围城北路店冬季养生节第三波活动总结表

【活动门店】大邑围城北路店
【门店ID、门店类型】579  C类
【活动时间】2014年12月17日—12月21日
【销售数据】

活动期间对比活动前18天 

	日期
	合计销售
	合计日均笔数
	合计日均毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均数据第一波（17日-19日）
	2211.74
	30
	551.56
	24.9%
	72.9

	活动前18天日均数据（11月26日-12月13日）
	1129.6
	14
	316.1
	30.6%
	71.9

	增长比
	95.7%
	114%
	74.4%
	-5.7%
	1.39%

	活动期间日均数据第二波（20日-21日）
	1697.47
	21
	662.42
	39%
	80.8

	活动前18天日均数据（11月26日-12月13日）
	1129.6
	14
	316.1
	30.6%
	71.9

	增长比
	50.2%
	50%
	109.5%
	8.4%
	12.3%


活动前三天数据
	日期
	合计日均销售
	合计日均笔数
	合计日均毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动前三天日均数据（12月14日-16日
	767.5
	25.6
	242.9
	31.6
	29.9

	活动前18天日均数据（11月26日-12月13日）
	1129.6
	14
	316.1
	30.6%
	71.9

	增长比
	-32%
	82.8%
	-30%
	3.2%
	-58.4%


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气
	阿奇

	活动期间

销售数量
	0
	15
	2
	0
	8
	4
	0
	7

	活动期间

销售金额
	0
	735
	176
	0
	81.6
	145
	0
	160.24

	活动前18天销售金额
	1001.53
	0
	0
	213.9
	292.4
	274
	335.59
	376.5

	增减比
	0
	100%
	100%
	0
	-72%
	-47
	0
	-57.4%


【中医免费义诊情况】

	
	义诊医生
	义诊时间
	义诊人数
	义诊开方数
	销售金额
	毛利率
	义诊费用

	
	
	
	
	
	
	
	


【活动优点】

1. 活动有新意，是否是会员都得到了实惠。
2. 活动有氛围。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	良
	

	2、宣传物资方面
	优
	

	
	
	

	3、活动策略方面
	优
	

	4、促销活动内容方面
	满意
	

	5、活动前期培训情况
	培训到位
	

	6、其它意见或建议
	无
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