                   万科店11.22——11.23活动总结
【活动时间】2014年11月22日~11月23日（2天）

活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	23961.9
	321
	 7698.93
	32.12%
	74.65

	去年同期
	10963.6
	208
	2991.86
	27.28%
	  52.71

	增长比
	    118.55%
	     54.32%
	157.32%
	4.84%
	41.62%


【销售数据】考核时间：10月26日~11月18日（24天）
活动期间对比活动前数据10.26-11.18（24） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	23961.9
	321
	  7698.93
	32.12%
	74.65

	活动前数据
	160695.7
	2810
	52686.79
	32.78%
	57.18

	增长比
	78.93%
	37.6%
	75%
	-0.66%
	30.55%


【DM单发放情况】

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品（xx）发放数量

	活动期间
	800
	    700
	10%
	0


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	1
	1
	0
	6
	14
	0
	0
	0
	26

	活动期间

销售金额
	569.05
	49
	0
	427.80
	142.8
	0
	0
	0
	1322.4

	活动前销售（10.26-11.18
	18837.94
	1029
	408
	641.7
	644.53
	225
	0
	0
	2956.41

	增减比
	-63%
	14%
	-100%
	11.74%
	165.9%
	-100%
	0
	0
	436%


【中医免费义诊情况】

	
	义诊医生
	义诊时间
	义诊人数
	义诊开方数
	销售金额
	毛利率
	毛利额
	义诊费用

	
	
	
	
	
	
	
	
	


【活动优点】

1、此次活动形式比以往要新颖一些，比之前要有吸引力。

2、活动期间，开展了免费品尝阿胶、现场熬胶、现场品尝养生汤料等活动，能吸引一部分顾客。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	提前配送到位了的
	

	2、宣传物资方面
	
	

	
	
	

	3、活动策略方面
	
	

	4、促销活动内容方面
	
	

	5、活动前期培训情况
	提前培训了的
	

	6、其它意见或建议
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