                     大邑片区会议材料

一、片区在门店基础管理工作中，还存在哪些突出问题？请自查？

1：门店的执行力不强，特别是文件传达效率低和收发邮件时间经常都要催促，希望公司出对店长的考核方案及工作考评。
2：公司要求的巡店的3定原则，有时因其他的事情耽误未做到定质量。
3：大部分门店对一题一课培训不到位，
4：上海物流的效期问题（其中有部分又是淘汰品种，一部分品种早到下柜）
5：死账问题一直未处理
二、片区需公司解决的问题？（各片区反映的问题是片区与各部门已经衔接未得到解决的才报）

1：  富民路店招下石膏板大面积脱落，现在又是霉雨季节更加严重，存在安全隐患。

 三、汇报上次会议内容落实进度。

1：10月开展了9场单店活动，活动销售85504元，增长88.9%
2：中心门店与重点门店每周会员日和活动期间在店外熬胶店外宣传,10月实现天胶销售2.75万元  62.6盒
3：各门店对新目录品种的卖点学习，每人每天学习3个品种，已经学习完，正在学习其他的新品。
4：针对淘汰目录里的慢性会员回访工作，已经接近尾声，但绝大一部分心脑血管和其他类顾客的流失较大，如万爽力，血栓心脉宁，伊瑞，等等
