
西部店9月措施完成情况及10月计划

一、

	门店
	9月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	西部店
	31.39万
	251862
	80.02%
	1.61万
	5449.83
	
3.38%


二：2014年10月计划完成： 
1、一句话服务做好淘汰品种的销售，但是效果不理想
2、。9月3号---9月5号做了中秋活动，销售29052，客单价113月，交易笔数255，毛利及毛利额都同比下降
3.总体销售也不理想，店长几连出两次差，店上督导工作做得不到位，这或许与店长不在岗有一定关系。
三、10月措施
1、积极联系会员，新老客户。多打电话、多发传单，
2、淘汰品种销售和更换。做好目录外品种的替代品种的要货计划。确保常卖药品不缺货。
3，利用好商机，抓好季节品种的陈列并加强销售，指定销售任务，主抓天胶，美美，补肾益寿等九大单品。

4，每次来货注意新到货品，及时培训，给店员灌输公司要求及如何来换代品种等

