高新片区___府城______店10月总结与11月计划

第一部分总结
  一、10月销售数据：（单位：万元）             备注：所有数据统计从9月26日至10月25日
	销售额
	毛利额
	销售笔数
	客单价
	中药销售

	任务
	实际完成
	完成率
	任务
	实际完成
	完成率
	13年
	14年
	同比增减
	13年
	14年
	同比增减
	任务
	实际完成
	实际完成率

	23.83
	19.37
	
81.28%
	7.63
	7.39
	96.85%
	3645
	3885
	6.58%
	52.16
	49.86
	-4.41%
	1.69
	0.94
	55.62%


会员占比

	
	总销售笔数
	会员消费笔数
	会员消费笔数占比
	总销售额
	会员消费额
	会员消费占比
	会员客单价

	13年10月
	3645
	411
	11.28%
	190122.55
	34985.42
	18.4%
	85.12

	14年11月
	3885
	329
	8.47%
	193715.69
	38967.03
	20.12%
	118.44

	同比增减
	240
	-82
	-2.81%
	3593.14
	3981.61
	1.72
	33.32


                                                   第二部分计划
二、11月工作计划 (提升销售、现场管理、活动、培训、维护发展会员等方面）


	（二）、完成销售计划的措施
	

	序号
	具体措施
	责任人
	预计完成时间
	

	1
	继续加强门店淘汰品种的催消工作，销售金额分配到人头
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	 
	
	

	6
	
	
	
	


三、需要解决的问题（已经给相关部门联系协商没有解决的问题）     
