
大邑沙渠店总结
一、2014年10月主要销售数据

	月份
	销量
	毛利
	毛利率
	客单价
	日销量

	9月
	59131.06
	20249
	34%
	55
	1907.4

	10月
	56103.01
	19605
	35%
	55
	1809.7


分析：与上月销量相比下滑了3028.1元毛利率上升1%
1.会员笔数及消费占比

	月份
	总笔数
	会员消费笔数
	会员占比
	会员消费
	总销售
	占比
	办理会员

	9月
	1077
	229
	21%
	24925
	45913
	42%
	46

	10月
	1023
	215
	21%
	21587
	56103
	38%
	30


分析：与上月同期相比会员销售下滑3338元.会员办理少办16个会员笔数下滑54笔总体完成不好
二10月单店活动情况

	时间
	销售金额
	平均客单价
	交易笔数
	毛利额
	毛利率

	上个月日均
	1907.5
	55
	35
	653.2
	34.2%

	本次活动时间段
	2801.3
	37
	38
	887.2
	31.7%

	环比增幅
	46.8%
	-9.9％
	1.1％
	35.8％
	-7.3％


分析：单店活动效果不是很好，毛利下滑，销售增长
三.单品销售情况
	销售对比
	　天胶
	　太极钙
	　美美
	　补肾
	　熊胆
	　藏药
	　阿奇

	9月（1-31）
	　0盒
	　31瓶
	　1盒
	　19瓶（小）
	　23盒
	　3908元
	　14盒

	10月（1-27）
	　1盒
	　21瓶
	　1盒
	　7瓶（小）
	　13盒
	　2568元
	　17盒

	环比
	　100%
	-32%　
	　0
	　-63%
	　-43%
	　-34%
	　21%


分析：同期相比单品销售下滑了
四：客流统计

	4月
	5月
	6月
	7月
	8月
	9月
	10月

	963
	963
	1030
	1047
	1193
	1077
	1023


分析：4-10份客流分析4月和5月客流比较少的原因人流很少外出打工人比较多.天气比较温和生病人相对比较少，6月和7月份客流相差不大，在4.5月的基础上10月份开始下滑，晚上出门人很少，基本都看到白天生意要好点所以下滑严重

五 .新品种学习，我们每天学习三个，已经学习80多个
六. 淘汰品种销售情况：目前库存金额3415元.其中有1467月是顾客订药.现在有帐货只是还没有到店，剩余1948元 ，其中可退696.7元.不可退1251元

七. gsp准备工作完善，按照要求做，药品与非药品分开，软件本按要求填写，用药咨询，不合格药箱，人员健康证与合同都在等等都完善

八.我们店缺货品种基本上好多都是淘汰品种.已经按照公司要求把目录内与目录外品种进行分析记录，让大家都熟知
九，冬季大会战增量措施实施：1.抓会员，筛选近期未有销售的会员电话回访，办理新会员2.利用好收银台一句话服务，多给顾客宣传，我们搞活动产品.让顾客能感受到优惠.特别是我们冬季畅销的天胶3.逢场把桌子摆放在门口可以免费测血压血糖，办理会员卡.4利用交接班时间给店员培训销售技巧，产品学习，
十.希望解决的问题有1.希望能给我们申请个体重称.2，三个门店共用一个打粉机不方便，我们相隔太远了，希望能给我们配个打粉机.3.我们店招到处都脱胶了，看到一点都不美观，下面的我们都用不干胶粘上面的我们没法粘.
